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Państwowa Wyższa Szko la Zawodowa
w Nowym Sączu

Karta przedmiotu
obowiązuje studentów rozpoczynających studia w roku akademickim 2013/2014

Instytut Języków Obcych

Kierunek studiów: Filologia Profil: Ogólnoakademicki

Forma studiów: Stacjonarne Kod kierunku: 022

Stopień studiów: I

Specjalności: Język niemiecki - translatoryka

1 Przedmiot

Nazwa przedmiotu T lumaczenia ekonomiczne i korespondencja w pracy firm

Kod przedmiotu IJO 022 AIS D8 13/14

Kategoria przedmiotu PRZEDMIOTY SPECJALNOŚCIOWE

Liczba punktów ECTS 1

Semestry 6

2 Rodzaj zajęć, liczba godzin w planie studiów

Semestr wyk lad ćwiczenia
seminarium
dyplomowe

warsztat laboratorium

6 15

3 Cele przedmiotu

Cel 1 Zapoznanie studenta z terminologią ekonomiczną w języku wyj́sciowym i docelowym.

Cel 2 Zapoznanie studenta z zasadami prowadzenia korespondencji handlowej w języku niemieckim.

Cel 3 Wykszta lceniae umiejętności translatorskich, pozwalających na dokonywanie t lumaczeń, które oddają treśc
orygina lu w zrozumia lej formie.

Cel 4 Wykszta lcenie potrzeby ciąg lego dokszta lcania się i rozwoju zawodowego w celu podnoszenia swoich kompetencji
t lumaczeniowych (w tym umiejętności korzystania ze s lowników specjalistycznych).
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4 Wymagania wstępne w zakresie wiedzy, umiejętności i innych
kompetencji

a Poziom językowy B1 wed lug Europejskiego systemu opisu kszta lcenia językowego.

5 Efekty kszta lcenia

EK1 Wiedza: Student definiuje i objaśnia zwroty typowe dla dyskursu w dziedzinie ekonomicznej zarówno w języku
polskim, jak i niemieckim.

EK2 Wiedza: Student rozróżnia i charakteryzuje rodzaje korespondencji handlowej w pracy firm.

EK3 Umiejętności: Student analizuje tekst wyj́sciowy, dobiera strategię przek ladu , przy uwzględnieniu modalności,
sk ladni i semantyki oraz dokonuje przek ladu.

EK4 Kompetencje spo leczne: Student ma świadomośc konieczności uczenia się przez ca le życie i podnoszenia swych
kompetencji t lumaczeniowych .

6 Treści programowe

ćwiczenia

Lp
Tematyka zajęć

Liczba godzin
Opis szczegó lowy bloków tematycznych

C1 Korespondencja handlowa: zapytanie ofertowe, oferta, zamówienie, potwierdzenie
zamówienia. 6

C2 Przek lad dokumentów z zakresu spó lek, w tym dokumentów finansowych(np.
bilans, rachunek wyników, statut). 4

C3 Przek lad umów cywilnoprawnych i handlowych. 5
Razem 15

7 Metody dydaktyczne

M1 Burza mózgów

M2 S lowne objaśnienie

M3 Praca w grupach
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c©M. Aleksander, I. Borczuch, S. Świgut
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8 Obciążenie pracą studenta

Forma aktywności

Średnia liczba
godzin na

zrealizowanie
aktywności

Godziny kontaktowe z nauczycielem akademickim, w tym:
Godziny wynikające z planu studiów 15
Konsultacje przedmiotowe 0
Egzaminy i zaliczenia w sesji 1
Godziny bez udzia lu nauczyciela akademickiego wynikające z nak ladu pracy studenta, w tym:
Przygotowanie się do zajęć, w tym studiowanie zalecanej literatury 9
Opracowanie wyników 0
Przygotowanie raportu, projektu, prezentacji, dyskusji 0
Sumaryczna liczba godzin dla przedmiotu wynikająca z
ca lego nak ladu pracy studenta 25

Sumaryczna liczba punktów ECTS dla przedmiotu 1

9 Sposoby oceny

brak

Ocena formująca

F1 Kolokwium

F2 Aktywność na zajęciach

F3 Ćwiczenie praktyczne

Ocena aktywności bez udzia lu nauczyciela akademickiego

1 Ćwiczenie praktyczne

Kryteria oceny

Efekt kszta lcenia 1 Miejsce
weryfikacji

Opis weryfikacji EK 1

Na
ocenę
3

Student rozpoznaje i formu luje
podstawowe zwroty, typowe dla dyskursu
w dziedzinie ekonomicznej.

ćwiczenia Zaliczenie ustne.

Na
ocenę
4

Student dobrze rozróżnia i formu luje
podstawowe zwroty, typowe dla dyskursu
w dziedzinie ekonomicznej z bardzo
nielicznymi nieścis lościami.

Na
ocenę
5

Student doskonale formu luje i operuje
podstawowymi zwrotami, typowe dla
dyskursu w dziedzinie ekonomicznej,
podając przyk lady ich zastosowania w
praktyce.

Efekt kszta lcenia 2 Miejsce
weryfikacji

Opis weryfikacji EK 2

Na
ocenę
3

Student rozróżnia podsatwowe rodzaje
korespondencji handlowej w pracy firm. ćwiczenia Przygotowanie pism.
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Na
ocenę
4

Student rozróżnia i charakteryzuje rodzaje
korespondencji handlowej w pracy firm w
stopnu dobrym.

Na
ocenę
5

Student doskonale rozróżnia i
charakteryzuje rodzaje korespondencji
handlowej w pracy firm, wskazując na jej
praktyczne zastosowanie.

Efekt kszta lcenia 3 Miejsce
weryfikacji

Opis weryfikacji EK 3

Na
ocenę
3

Student dokonuje prawid lowego
t lumaczenia pisemnego i ustnego z języka
polskiego na niemiecki oraz niemieckiego
na polski.

ćwiczenia Przygotowanie t lumaczeń.

Na
ocenę
4

Student dobrze interpretuje tekst
wyj́sciowy, znajduje ekwiwalenty
terminologiczne w języku docelowym
oraz dokonuje w laściwej adjustacji i
redakcji tekstu.

Na
ocenę
5

Student dokonuje bezb lędnej interpretacji
tekstu wyj́sciowego, dokonuje bardzo
dobrego przek ladu z uwzględnieniem
aspektów interdiscyplinarnych oraz
zachowuje w laściwy styl i rejestr.

Efekt kszta lcenia 4 Miejsce
weryfikacji

Opis weryfikacji EK 4

Na
ocenę
3

Student ma nik lą świadomośc procesu
uczenia się przez ca le życie, wykorzystuje
dostępne materia ly autentyczne w stopniu
podstawowym.

ćwiczenia Rozmowa ze studentem.

Na
ocenę
4

Student ma świadomośc ciąg lego
dokszta lcania się oraz podnoszenia
swoich kompetencji t lumaczeniowych,
dobrze radzi sobie z wykorzystaniem
materia lów autentycznych niezbędnych do
t lumaczenia tekstów, pope lniając barzdzo
nieliczne b lędy.

Na
ocenę
5

Student ma dużą świadomośc sta lego
dokszta lcania się i podnoszenia swoich
kompetencji t lumaczeniowych, doskonale
wykorzystuje wachlarz dostępnych
materia lów autentycznych potrzebnych do
rozwijania warsztatu t lumacza.

Ocena do indeksu (ocena podsumowująca)

Na podstawie przygotowanych pism oraz t lumaczeń.

Warunki zaliczenia przedmiotu

a zaliczenie na ocenę, wykonanie t lumaczenia zadanych tekstów, obecnośc i aktywnośc studenta na zajęciach

10 Macierz realizacji przedmiotu
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Państwowa Wyższa Szko la Zawodowa w Nowym Sączu

Efekty
kszta lcenia

dla
przedmiotu

Odniesienie do
efektów

kierunkowych
Cele przedmiotu

Treści
programowe

Metody
dydaktyczne

EK1 K_W16 Cel1, Cel2 C1, C2, C3 M1, M2
EK2 K_W16 Cel2 C1, C2 M1, M2, M3
EK3 K_U01 Cel3 C2, C3 M2, M3
EK4 F_K07 Cel4 C1, C2, C3 M1, M2

11 Wykaz literatury

Literatura podstawowa:

[1] Rudolf Sachs — Deutsche Handelskorrespondenz Neu, Muenchen, 2009, Hueber

[2] Bęza, S.— Neu. Moderne deutsche Handelskorrespondenz, Warszawa, 2000, Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne

[3] Kohlrausch, A. — Wzory listów niemieckich, Berlin, 2005, Duden

Literatura uzupe lniająca:

[1] Bia lek, E. Kos, J. — Niemiecki jako język biznesu, Warszawa, 2006, Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne

12 Informacje o nauczycielach akademickich

Osoba odpowiedzialna za kartę

dr Krzysztof Nycz (kontakt: k_nycz@o2.pl)

Osoby prowadzące przedmiot

dr Krzysztof Nycz (kontakt: k_nycz@o2.pl)

13 Zatwierdzenie karty przedmiotu do realizacji

(miejscowość, data) (odpowiedzialny za przedmiot) (kierownik zak ladu) (dyrektor instytutu)

Przyjmuję do realizacji (data i podpisy osób prowadzących przedmiot)
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