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Państwowa Wyższa Szko la Zawodowa
w Nowym Sączu

Karta przedmiotu
obowiązuje studentów rozpoczynających studia w roku akademickim 2017/2018

Instytut Języków Obcych

Kierunek studiów: Lingwistyka dla biznesu Profil: Praktyczny

Forma studiów: Stacjonarne Kod kierunku: 000

Stopień studiów: I

Specjalności: Lingwistyka dla biznesu

1 Przedmiot

Nazwa przedmiotu Międzynarodowe kontakty handlowe (język A/B) - JN

Kod przedmiotu IJO 000 PIS C20 17/18

Kategoria przedmiotu PRZEDMIOTY SPECJALNOŚCIOWE

Liczba punktów ECTS 1

Semestry 3

2 Rodzaj zajęć, liczba godzin w planie studiów

Semestr wyk lad ćwiczenia
seminarium
dyplomowe

warsztat laboratorium

3 15

3 Cele przedmiotu

Cel 1 Zapoznanie studentów z podstawowymi problemami wspó lczesnych międzynarodowych stosunków gospodarczych
ze szczególnym uwzględnieniem kontaktów handlowych polsko-niemieckich.

4 Wymagania wstępne w zakresie wiedzy, umiejętności i innych
kompetencji

a Wymagana znajomość języka niemieckiego na poziomie B2/A2.
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c©M. Aleksander, I. Borczuch, S. Świgut
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5 Efekty kszta lcenia

EK1 Wiedza: Student zna podstawowe problemy wspó lczesnych międzynarodowych stosunków gospodarczych ze
szczególnym uwzględnieniem kontaktów handlowych polsko-niemieckich.

EK2 Umiejętności: Student potrafi analizować i interpretować ruchy w ramach międzynarodowych stosunków
gospodarczych, a zw laszcza w zakresie kontaktów handlowych polsko-niemieckich.

EK3 Kompetencje spo leczne: Student rozumie potrzebę i perspektywy dalszego rozwoju i kszta lcenia zawodowego
oraz podnoszenia swoich kompetencji zarówno w kontekście lingwistycznym jak i spo lecznym.

6 Treści programowe

wyk lad

Lp
Tematyka zajęć

Liczba godzin
Opis szczegó lowy bloków tematycznych

W1

Międzynarodowy podzia l pracy. Pojęcie, czynniki kszta ltujące międzynarodowy
podzia l pracy. Gospodarka światowa i jej ewolucja. Korzyści z handlu
międzynarodowego w świetle teorii. Rola handlu zagranicznego w gospodarce.
Instytucjonalne i ekonomiczne warunki rozliczania obrotów z zagranicą.
Międzynarodowe systemy walutowe. Funkcjonowanie Europejskiego Systemu
Walutowego. Polityka kursu walutowego. Bilans p latniczy i równowaga p latnicza
kraju. Programy dostosowawcze MFW i Banku Światowego. Pojęcie polityki
handlowej, instrumenty polityki handlowej. Cele i zasady GATT oraz WTO.
Międzynarodowa integracja gospodarcza. Modele i mechanizmy integracji
gospodarczej. Problemy globalne we wspó lczesnej gospodarce światowej (pojęcie
problemów globalnych i ich klasyfikacja.

4

W2

Wymiana handlowa: Polska - Niemcy. Porównanie potencja lu gospodarczego
Polski i Niemiec. Wielkość obrotów, saldo i dynamika wzrostu, porównania
z innymi krajami regionu. Struktura towarowa eksportu i importu. Ceny
transakcyjne w handlu Polska Niemcy, terms of trade.

3

W3 Wzajemne inwestycje Polska - Niemcy. Niemieckie inwestycje bezpośrednie w
Polsce. Polskie inwestycje w Niemczech. 3

W4 Wybrane obszary wspó lpracy polsko-niemieckiej. Kszta lcenie zawodowe. Energia
odnawialna. 2

W5 Wybrane branże zaangażowania inwestorów niemieckich w Polsce. Motoryzacja.
Handel hurtowy i detaliczny. Branże chemiczna i farmaceutyczna. 3

Razem 15

7 Metody dydaktyczne

M1 Wyk lady

M2 Prezentacje multimedialne
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8 Obciążenie pracą studenta

Forma aktywności

Średnia liczba
godzin na

zrealizowanie
aktywności

Godziny kontaktowe z nauczycielem akademickim, w tym:
Godziny wynikające z planu studiów 15
Konsultacje przedmiotowe 5
Egzaminy i zaliczenia w sesji 2
Godziny bez udzia lu nauczyciela akademickiego wynikające z nak ladu pracy studenta, w tym:
Przygotowanie się do zajęć, w tym studiowanie zalecanej literatury 3
Opracowanie wyników 0
Przygotowanie raportu, projektu, prezentacji, dyskusji 0
Sumaryczna liczba godzin dla przedmiotu wynikająca z
ca lego nak ladu pracy studenta 25

Sumaryczna liczba punktów ECTS dla przedmiotu 1

9 Sposoby oceny

Ocena formująca

F1 Egzamin

Ocena aktywności bez udzia lu nauczyciela akademickiego

1 Test

Kryteria oceny

Efekt kszta lcenia 1 Miejsce
weryfikacji

Opis weryfikacji EK 1

Na
ocenę
3

Student zna podstawowe problemy
wspó lczesnych międzynarodowych
stosunków gospodarczych. Student zna
podstawowe kwestie dotyczące kontaktów
handlowych polsko-niemieckich.

wyk lad Egzamin, test

Na
ocenę
4

Student zna problemy wspó lczesnych
międzynarodowych stosunków
gospodarczych. Student zna kwestie
dotyczące kontaktów handlowych polsko-
niemieckich i potrafi opisać je.

Na
ocenę
5

Student zna problemy wspó lczesnych
międzynarodowych stosunków
gospodarczych. Student zna kwestie
dotyczące kontaktów handlowych polsko-
niemieckich. O wszystkich nich potrafi
swobodnie dyskutować.

Efekt kszta lcenia 2 Miejsce
weryfikacji

Opis weryfikacji EK 2

Na
ocenę
3

Student dostrzega i analizuje elementarne
zmiany w międzynarodowych stosunkach
handlowych a zw laszcza w kontekście
polsko-niemieckim.

wyk lad Egzamin
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Na
ocenę
4

Student analizuje i interpretuje
elementarne zmiany w międzynarodowych
stosunkach handlowych a zw laszcza w
kontekście polsko-niemieckim z pomocą
nauczyciela.

Na
ocenę
5

Student analizuje i interpretuje zmiany
w międzynarodowych stosunkach
handlowych a zw laszcza w kontekście
polsko-niemieckim i swobodnie o nich
dyskutuje.

Efekt kszta lcenia 3 Miejsce
weryfikacji

Opis weryfikacji EK 3

Na
ocenę
3

Student poprawnie ocenia zakres
posiadanej wiedzy i umiejętności;
uzupe lnia występujące braki wiedzy.

wyk lad
Udzia l w wyk ladach,
aktywność podczas
wyk ladów.

Na
ocenę
4

Student prawid lowo ocenia zakres
posiadanej wiedzy i umiejętności; rozumie
potrzebę dokszta lcania się.

Na
ocenę
5

Student prawid lowo ocenia zakres
posiadanej wiedzy i umiejętności;
regularnie podnosi swoje kompetencje.

Ocena do indeksu (ocena podsumowująca)

Ocena z egzaminu

Warunki zaliczenia przedmiotu

a Udzia l w wyk ladach; uzyskanie 60% poprawnych odpowiedzi podczas egzaminu i testu

10 Macierz realizacji przedmiotu

Efekty
kszta lcenia

dla
przedmiotu

Odniesienie do
efektów

kierunkowych
Cele przedmiotu

Treści
programowe

Metody
dydaktyczne

EK1 L_W08, L_W05 Cel1 W1, W2, W3, W4,
W5 M1, M2

EK2 L_W08, L_U03,
L_W05 Cel1 W1, W2, W3, W4,

W5 M1, M2

EK3 L_K01 Cel1 W1, W2, W3, W4,
W5 M1, M2

11 Wykaz literatury

Literatura podstawowa:

[1] Bożyk P./ Misala J./ Pu lawski M. — Międzynarodowe stosunki ekonomiczne, Warszawa, 2001, PWE
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Literatura uzupe lniająca:

[1] Budnikowski A./ Kawecka -Wyrzykowska E. — Międzynarodowe stosunki gospodarcze, Warszawa, 2000,
PWE

[2] Masala, C. (red.) — Handbuch der internationalen Politik, Wiesbaden, 2010, Verlag fuer Sozialwissenschaften

12 Informacje o nauczycielach akademickich

Osoba odpowiedzialna za kartę

dr Grzegorz Jaśkiewicz (kontakt: ijo@pwsz-ns.edu.pl)

Osoby prowadzące przedmiot

dr Grzegorz Jaśkiewicz (kontakt: gjaskiewicz@univ.rzeszow.pl)

13 Zatwierdzenie karty przedmiotu do realizacji

(miejscowość, data) (odpowiedzialny za przedmiot) (kierownik zak ladu) (dyrektor instytutu)

Przyjmuję do realizacji (data i podpisy osób prowadzących przedmiot)

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

Wygenerowano w programie @SOS Strona 5/5 licencja bezp latna dla PWSZ w Nowym Sączu
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